
一般社団法人 熊本県サッカー協会 主催

KFA スポーツマーケティングカレッジ
「熊本から、スポーツビジネスを動かす人材になろう！」

11月開講 熊本保健科学大学 先着約10名 10月末日締切

■ プログラムの3つの特長

01
現場とビジネスを繋ぐ実践的学び
単なる座学にとどまらず、理論学習とスタジアム/アリーナでの現場視察・分析
を組み合わせ、スポーツビジネスの実態を体感しながら学びます。

02
地元企業へのリアルな提案営業
グループワークを中心に、課題設定から提案書の作成・プレゼン演習を実施。最
終的には実際の地元企業へ商談営業を行います。

03
トップレベルの講師陣による指導
元電通・元JFAマーケティング担当部長、熊本メディア関係者などの豊富な実績
を持つ講師陣が、現場で役立つ実践スキルを直接指導します。

■ 開催要項・募集条件

開講期間 2026年11月～ （全12回 / 月1回開催）

開催日時 毎月第2月曜日 18:30～20:00

開催場所 熊本保健科学大学、ほか

対象者 大学生および若手社会人（20〜30代）※経験不問・主体性重視

受講料（年間） 大学生：12,000円 ／ 社会人：24,000円

定員・選考 約10名（先着順／選考なし／定員に達し次第締め切り）



年間カリキュラム & お申込み案内
「学ぶ→見る→考える→作る→売る」の実践5ステップで成長する12ヶ月

■ カリキュラム構成（全12回プログラム）

【前半：11月〜3月】 インプット＆現場体験編
・スポーツマーケティングの基礎理論（協賛・スポンサーシップの仕組み）
・ロアッソ熊本（Jリーグ）/ 熊本ヴォルターズ（Bリーグ）等の
スタジアム・アリーナ現場視察

・現場観戦を通じた課題抽出と観客・ファンの購買行動分析
・企業視点でのスポーツ協賛価値の理解とケーススタディ

【後半：4月〜10月】 アウトプット＆商談実践編
・課題設定とアプローチ対象となる地元企業・パートナーの選定
・グループワークによるオリジナル企画立案・スポンサーシップ提案
書の作成

・プレゼンテーション・商談ロープレ演習による提案スキルのブラッ
シュアップ

・実際の地元企業へのリアル商談営業・提案成果発表

お申込み・お問い合わせ

【応募方法】
右記のQRコード、または下記専用フォームURLよりお申
し込みください。
https://forms.gle/qBZHuUWDQpMthcmL9

■ 応募締切：2026年10月末日（先着順・定員に達し次第
締切）

【主催・お問い合わせ先】
一般社団法人 熊本県サッカー協会
KFAスポーツマーケティングカレッジ 運営事務局
担当：三角

▲ スマホで読み取り
お申し込みフォームへ
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